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Vil du drive med teknisk salg og bygge sterke kunderelasjoner i industrien?
Vi søker en relasjonssterk og teknisk kompetent salgskonsulent som trives i en variert og hektisk arbeidshverdag. I rollen vil du kombinere aktivt oppsøkende salg ute hos kunder med oppfølging av prosjekter fra kontoret. Dette er en stilling for deg som motiveres av å utfordre deg selv, arbeider selvstendig og håndterer endringer og høyt tempo. Du vil bli en sentral bidragsyter i arbeidet med å utvikle avdelingen og øke omsetningen. Ditt hovedansvar vil være å sikre gode kundeopplevelser gjennom aktivt salg, riktig rådgivning , samtidig som du skaper solide resultater for virksomheten.

Om Rustfrie Bergh AS
Vi er en norsk produksjonsbedrift på Dokka med 54 ansatte. Som Norges ledende produsent av storkjøkkenutstyr leverer vi kvalitetsprodukter til hoteller, restauranter, kantiner, institusjoner, skip og offshore. I tillegg er vi en viktig underleverandør av platebearbeiding til ulike industrisektorer over hele landet. Selskapets verdi bygger på menneskene som arbeider her. Gjennom kompetanse, samarbeid og engasjement bidrar våre ansatte til å levere løsninger av høy kvalitet, og skaper gode resultater for våre kunder. 
Arbeidsoppgaver
· Videreutvikle og ivareta eksisterende kunder gjennom faste besøk og dialog. 
· Oppsøke og utvikle nye kundeforhold i regionen og utenfor vårt distrikt. 
· Identifisere nye markedsmuligheter og skaffe nye kunder. 
· Teknisk rådgivning og veiledning til kunder om løsninger og produkter. 
· Utarbeide tilbud, kalkyler og være med å utarbeide kontrakter i ulik størrelsesgrad. 
· Produksjonsplanlegging, inkludert koordinering og tidsfordeling i produksjonsgrupper. 
· Prosjektoppfølging fra forespørsel til leveranse. 
· Samarbeid med leverandører, logistikk og internt salg ved behov. 
· Rapportering av salgsaktiviteter og markedsinnsikt. 
Ønskede kvalifikasjoner
· Teknisk utdanning (ingeniør, fagskole eller teknisk bakgrunn).
· Evne til å forstå tekniske tegninger og spesifikasjoner. 
· Erfaring fra industriell virksomhet eller produksjonsmiljø, gjerne fra plateindustrien. 
· Forståelse for produksjonsprosesser, materialer eller mekaniske løsninger. 
· Erfaring fra kundekontakt, salg eller prosjektoppfølging.
· God økonomisk og kommersiell forståelse. 
· Gode IT-kunnskaper og erfaring med ERP-systemer. 
Personlige egenskaper 
· Tilpasningsdyktig og motivert for en rolle med betydelig reiseaktivitet ved behov.
· Relasjonsbygger med gode kommunikasjonsevner. 
· Løsningsorientert og strukturert. 
· Selvstendig og initiativrik. 
· God forretningsforståelse. 
· Evne til å kombinere teknisk innsikt med salg. 
Hva kan vi tilby deg?
· En viktig rolle i en solid og voksende bedrift.
· Et dynamisk, energisk og trivelig arbeidsmiljø. 
· Konkurransedyktig lønn og attraktive pensjon/forsikring ordninger. 
· Moderne produksjonsfasiliteter inkludert egen kantineordning. 

Spørsmål om stillingen 
Spørsmål om stillingen og selskapet rettes til: 
Trond Ulsaker 	Tlf: 95 74 64 26		E-post: trondu@rustfriebergh.no 
Erik Olsen	Tlf: 97 53 56 45		E-post: eriko@rustfriebergh.no 
Øivind Bergh 	Tlf: 90 03 91 24		E-post: oivindb@rustfriebergh.no.

Jobbsøknad og CV sendes til: 
Nikolai Bergh	Tlf: 926 91 050		E-post: nikolaib@rustfriebergh.no 
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